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Wer nicht mit der Zeit geht, geht mit der Zeit. 

  
Die Welt dreht sich schneller als je zuvor und  

wer nicht Schritt hält geht unter.  
 

Das Facebook großartige Chancen bietet ist mittlerweile 
Allgemeinwissen  

und wer seine Produkte und Dienstleistungen bekannt machen möchte,  
der kommt am Netzwerk von Mark Zuckerberg definitiv nicht vorbei. 
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Gewerbeanmeldung (Steuern) 
 
Viele Einsteiger ins Online Marketing oder Vertrieb sehen das Thema Steuern nicht 
wirklich als wichtig an. Da herrscht das Gefühl vor, dass das ja nur nebenbei und recht 
wenig ist und niemanden interessiert. 
 
Wer in eigene Websites, Sozial Media Profile etc. regelmäßig Werbe-Links, -Widgets, -
Banner oder was auch immer einbaut, verfolgt jedoch eine Gewinnerzielungsabsicht.  
Diese ist einer der Kennzeichen einer gewerbepflichtigen Tätigkeit. Die weiteren sind: 
°Selbständigkeit (Handeln auf eigene Rechnung und Gefahr) 
°Nachhaltigkeit (Wiederholungsabsicht) 
°Beteiligung am allgemeinen wirtschaftlichen Verkehr 
 
Erfüllt man nur eine dieser Voraussetzungen, und die Gewinnerzielungsabsicht liegt bei 
Vertrieb immer vor, muss man sich mit den Steuerarten beschäftigen. 
 
Man muss in diesem Fall auch sofort ein Gewerbe anmelden, selbst wenn noch keine 
Einnahmen vorhanden sind. Die Absicht zählt. Allein dadurch ist man steuerpflichtig, 
unabhängig wie viel man dann am Ende wirklich verdient. 



www.mediaschulung.ch   

Unsere Themen Heute  
 
°Eigene Website wie wird Sie im WWW gefunden? 
 
°Auftritt in Sozialen Medien 
 
°E-Mail-Marketing Schalten von Bannern  
 
°(Affiliate Marketing SONDERWEBINAR) 
 
°Mobile Marketing! 
 
°(SPRACH & Videonachrichten SONDERWEBINAR) 
 
Heutzutage ist es immanent wichtig, sich auch 
online zu vermarkten, da sowohl Deine 
Kunden als auch Deine Konkurrenz bereits 
online sind und Du ohne einen Online-Auftritt 
nicht mehr wahrgenommen wirst.   

http://www.mediaschulung.ch/


(Online Marketing) Herkömmliches Marketing 

E-Commerce Markt Weltweit 
95-99% 

 
 

24h Weltweit geöffnet 
 

Weltweiter Markt  
 
 

Automatisierte WERBE, 
Verkaufs & Empfehlung Systeme  

Klassisches  
Network Marketing 

1% - 5% des Marktes 
 
 
 

Verkauf von No-Name Produkte  
 

Begrenzter Markt 
 
 

Täglich neu verkaufen 
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Was ist eine Homepage oder und Webseite?  

Website 
Die Gestaltung und der thematische Aufbau einer Unternehmenswebsite sind zentrale 
Bestandteile des Online-Marketings. Die Unternehmenswebsite dient dabei sowohl 
der Kundenbindung als auch zur Werbung neuer Kunden. 
 
Eine Website ist als Sammlung von Seiten im Internet zu verstehen, die miteinander in 
Beziehung stehen und sich innerhalb derselben Domain befinden.  
Die Startseite der Website wird als Homepage bezeichnet und ist kein Synonym für den 
Begriff der Website. 
 
Die „Unterseiten“ beispielsweise eine Unterkategorie, wird als Webseite bezeichnet. 
Quelle: Wikipedia 

 



Was ist eine Domain  

Eine Domain ist ein zusammenhängender Teilbereich des hierarchischen Domain Name 
System (DNS).  
 
Eine Domain kann beliebig in durch Punkte getrennte Subdomains unterteilt werden.  
 
Mit jedem so gebildeten voll qualifizierten Domain-Namen (FQDN = Fully Qualified Domain 
Name) kann ein beliebiges physisches oder virtuelles Objekt weltweit eindeutig adressiert 
werden.  
Quelle: Wikipedia 

 

https://all-inkl.com/?partner=500513
https://all-inkl.com/?partner=500513
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Welche Möglichkeiten gibt es ? 

Direktmarketing  
(Persönliche Ansprache)  

Onlinemarketing  

Online Marketing setzt sich aus vielen 
verschiedenen Maßnahmen, Kanälen und 
Plattformen zusammen: 
 
°Eigene Website und Blog 
°Auftritt in Sozialen Medien 
°Suchmaschinenmarketing z.B. in Google 
°E-Mail-Marketing Schalten von Bannern  
°(Display-Werbung) 
°Affiliate Marketing 
°Mobile Marketing! 
°SPRACHNACHRICHTEN! 
 
Heutzutage ist es immanent wichtig, sich auch 
 online zu vermarkten, da sowohl Deine 
 Kunden als auch Deine Konkurrenz bereits 
 online sind und Du ohne einen Online-Auftritt 
 nicht mehr wahrgenommen wirst.   

Die Kommunikation erfolgt dabei in 
Form persönlicher und/oder 
schriftlicher Kontakte.  
 
Persönliche Kontakte entstehen durch 
den Einsatz von 
Außendienstmitarbeitern. 
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Onlinemarketing  
Über Soziale Medien wie Facebook-, Instagram oder Pinterest kannst Du mit Interessenten 
und Kunden in direkten Kontakt treten.  
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Mobiles 
Marketing  

Mobile Marketing als Form der Direktansprache  

http://www.mediaschulung.com/index.htm
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Mobiles Marketing = Direktansprache 
  

http://www.mediaschulung.com/
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Mobiles Marketing 
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Mobile Marketing als Form der Direktansprache mit Verlinkung zu Webseite bzw. Landingpage für Desktop und Mobilen Endgeräten  

VORTEILE DURCH MOBIL OPTIMIERTE HOMEPAGES 

Über die Hälfte der kleinen und mittleren Unternehmen hat noch  
keine  

mobil optimierte Homepage.   
Ein Großteil der Internetauftritte ist damit auf mobilen nicht darstellbar. 

Das führt zu Wettbewerbsnachteilen. 

Google hat bereits 2012 herausgefunden,  
dass 67 Prozent der mobil Surfenden eher bereit sind,  

die Dienstleistung oder das Produkt zu kaufen,  
wenn die Seite für das Smartphone oder Tablet Optimiert wurde.  

Kann der Internetauftritt nicht mobil dargestellt werden,  
wandern 81 Prozent zur Konkurrenz über. 

Damit verschenkt der Anbieter enormes Potenzial in der Neukundengewinnung! 

http://mediaschulung.com/index.htm


Werbung                auf Sozialen Medien 



Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

 
 
                                          Strategie: Was, Wer und Wo? 
 
 
 
Was wollen Sie in erster Linie mit Ihrem Auftritt in sozialen Medien erreichen? 
 
 
           Es muss festgelegt werden, welche Zielgruppe Sie ansprechen wollen.  



Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

Bevor Sie Werbebotschaften 



Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

Kontakte mit Zielpersonen  suchen 
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Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

Zielgruppen suchen 



Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

Zielgruppen suchen 



Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

In Zielgruppen REGISTRIEREN 



Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

Ihre Info (WERBUNG) In Zielgruppen  
POSTEN (TEILEN) 



Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

Ihre Info (Werbung) wird GESEHEN!  
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Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

Ihre Info (Werbung) wird GESEHEN!  

NICHT DA  NACHRICHT SENDEN! 

SONDERN NUR HIER! 



Facebook & Co. haben eigene Regeln. 

Die beste Werbung ist diese, die sich nicht als solche generiert.  
Heben Sie sich durch unterhaltsame, witzige oder interessante Beiträge oder Angebote  
von der Masse ab, geben Sie Ihrem Besucher nicht das Gefühl, einfach nur ein 
Werbeempfänger zu sein. 
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DIE Praxis  

Was machen 95% 
 

Menschen, die ein Online-Business 
 

aufbauen wollen FALSCH…  

Sie haben KEINE 
 funktionierende  

Strategie…  



DIE Praxis ohne Strategie  



Facebook Business  



DIE Praxis   
Erstellen einer Geschäfts & Werbeseite bei Facebook 

Grundvoraussetzung ist das Vorhandensein einer Privaten Seite bei Facebook!  



DIE Praxis   
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DIE Praxis   
Erstellen einer Geschäfts & Werbeseite bei Facebook 



DIE Analyse zeigt auf (Wann sollte man Posten)   



DIE Analyse zeigt auf (Wann sollte man Posten)   
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WERBEN UND POSTEN auf Facebook    

Google URL Shortener  -   
Lange Webseiten-Namen kürzen.  
 gekürzt auf    www.goo.gl/30udEI  

http://www.ruediger-bednarek.spartipps.biz/portal.front/extratab?tab=4731 

http://www.goo.gl/30udEI


WERBEN UND POSTEN auf Facebook    

www.goo.gl/30udEI  

http://www.goo.gl/30udEI


WERBEN UND POSTEN auf Facebook    

LINK LÖSCHEN! www.goo.gl/30udEI  

http://www.goo.gl/30udEI


WERBEN UND POSTEN auf Facebook    



E-Mail-Marketing. Schalten von Bannern  



E-Mail-Marketing Schalten von Bannern  

Link zu einer Webseite wird nur selten angeklickt! 



E-Mail-Marketing Schalten von Bannern  

Nein ist es nicht!  
Sie versenden ja keine Spam Mails. Sondern nur an Ihnen Bekannte Personen von denen Sie eine  
E-Mail Adresse haben. 

Schulungen zu Professionellen „E-Mailmarketing“ in einem gesonderten Onlinewebinar     

http://mbsy.co/jgrfz
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http://go.onlinedienste.31235.digistore24.com/CAMPAIGNKEY 
 

Beispiel 

http://go.onlinedienste.31235.digistore24.com/CAMPAIGNKEY
http://go.onlinedienste.31235.digistore24.com/CAMPAIGNKEY


Zusammenfassung 

Direktmarketing 
Direktansprache 

Mobile Marketing! Onlinemarketing  

100 Angesprochen Personen 
In einem Monat  

 
Die Erfolgsquote liegt bei 

Bei ca. 10% 
 
 

HOHER ZEITAUFWAND 

200 Links an Personen 
In einem Monat  

 
Die Erfolgsquote liegt bei 

Bei ca. 30% 
 
 

GERINGER ZEITAUFWAND 

Etwa 65000 - 140000 Usern  
&. Mehr  

In einem Monat  
Erfolgsquote Bei ca. 0,2 - 5%  

Bei 0,2% sind das 130 Kontakte. 
Vorteil: Eine Größere Anzahl 
von Usern hat Ihre Werbung 

angeklickt.  
SIE WERDEN BEKANNTER  

WERDEN EMPFOHLEN 
ERHALTEN NEUE KONTAKTE 

 



Stellen Sie jetzt Ihre Fragen im Chat. 

Webseite: http://info48957.wixsite.com/dienstleister/i-talk24 

http://info48957.wixsite.com/dienstleister/i-talk24
http://info48957.wixsite.com/dienstleister/i-talk24
http://info48957.wixsite.com/dienstleister/i-talk24
http://info48957.wixsite.com/dienstleister/i-talk24
http://info48957.wixsite.com/dienstleister/i-talk24

